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Resumo: O objetivo desta pesquisafoi verificar se maiores niveis de “ aderéncia aos principios contébei s’
e tempo de experiéncia na area contabil refletem maior nivel de decisbes conservadoras no
reconhecimento de ativos. Teve-se como questdo: Em que extensdo maiores niveis de “aderéncia aos
principios contabeis’ e tempo de experiénciana area contabil estdo associados as decisdes conservadoras
no reconhecimento de ativos? A hipétese foi de que maiores niveis de “aderéncia aos principios
contabeis’ e tempo de experiéncia na &rea contabil refletem maior nivel de decisdes conservadoras no
reconhecimento de ativos. Foram enviados cerca de 402 questionérios para individuos graduados em
Ciéncias Contabeis, obtendo-se 45 respostas. As decisdes foram tomadas acerca do nivel de
concordancia com o reconhecimento dos ativos em cada uma das 04 situages. A andlise fatoria e o
Qui-quadrado foram utilizados na andlise dos dados, sendo que a escala usada a mensuragéo das
variaveis foi avaliada quanto aos aspectos da dimensionalidade, confiabilidade e convergéncia. Os
achados deste estudo contradizem os pressupostos da teoria. Apesar do comportamento do profissional
da area contabil tender ao reconhecimento da perda mais facilmente, o pouco tempo de experiéncia na
area e a recente adocdo das normas internacionais de contabilidade podem ter influenciado nos
resultados.
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1. INTRODUCAO

A sistematizacéo do processo de tomada de decisgeganhando maior atencéo no
contexto empresarial devido a complexidade dosegssms organizacionais e ao alto grau de
exigéncia por resultados melhores. Conforme preeoioi pela Teoria da Agéncia, e
corroborado pela Teoria Positiva da Contabilidddeyma tendéncia de que o otimismo dos
gestores das empresas, quanto ao desempenho opalaceja refletido nos relatdrios
financeiros divulgados ao mercado. Portanto, odasgeguladores e os credores precisam
estar atentos aos reflexos desse otimismo. Um @oamsmos encontrados para reduzir esse
otimismo e proporcionar maior confianca aos relasodivulgados foi a assuncdo de uma
postura conservadora por parte dos profissionaigirda contabil para a elaboracdo das
informacdes contabeis.

Para Dickhaut (2009) e Dickhaut, Basu, Mccabe anaymire (2010), o
conservadorismdvocacional” da profissdo contabjl conforme previsto no Principio da
Prudéncia, ocorre pelo fato do cérebro dos indddarocessar os ganhos e perdas de forma
diferente. Com relacédo ao conservadorismo conditiamomo a regrausto ou mercado, 0
gue for menagrque pode ser representado pela expressao “remmtoglas as perdas, mas
nao antecipar nenhum ganho” (DICKHAUT, 2009, p.3)7/@rata-se da norma utilizada na
avaliacdo de inventérios, de investimentos, deoatfinanceiros mantidos para venda, entre
outros. Este mecanismo é utilizado com a justifieatle que disciplina com maior acuracia
as evidenciagbes contdbeis, limitando o gerencimmete resultado por parte dos
proprietarios e gestores.

No Brasil, a ideia do conservadorismo condicidoalnstituida a partir da ado¢édo do
Principio da Prudéncia e posteriormente reforcadia lpei n° 6.404/76, através do seu artigo
183. Entretanto, as alterac6es no artigo 183 dan?.6.404/76, realizadas através da Lei n®
11.638/07, eliminou o critério deste tipo de comadorismo em relacdo as aplicacbes
destinadas a negociacdo ou disponiveis para veamtpanto que a Instrucdo Normativa
469/08 da Comissao de Valores Mobiliarios (CVM)inief que os elementos integrantes do
ativo e do passivo, quando houver efeitos relegadieverdo ser ajustados a valor presente.

Mesmo com as alteragBes nas normas contabeis einasil pressupde-se que 0s
contadores tendem a tomar decisbes conservadoiagyindividuos sdo mais sensiveis aos
ganhos do que as perdas na area cerebral conhemia o coértex prefrontal mesial,
conforme demonstrado nos estudos de Knutson, Adeomgy and Hommer (2001 as cited in
DICKHAUT, 2009; DICKHAUT et al, 2010) sobre a ativagdo cerebral dos individuos
expostos a perdas e ganhos seja, dentre duas alternativas igualmenteasliele escolhera
a que apresentar menor valor atual para o ativaierrpara as obrigacoes.

Sendo assim, apesar dessas duas alteracdes redachig, a selecdo do critério de
reconhecimento, mensuracao e evidenciacdo podebgeto de viés pessoal. O contador,
apesar de levar em consideracdo a nova norma domabe ser influenciado por vieses
cognitivos na mensuragdo dos fendmenos econdmmamstinuando a tomar decisdes
conservadoras. Enquanto as normas definem comon@admwy deve proceder diante das
situagbes em que ele esteja envolvido, a Psicologgnitiva pode contribuir para desvendar
e entender como essas variaveis impactam a eld@wodas relatorios e consequentemente as
suas possiveis influencias no processo de tomadadisbes.

Pesquisadores tém-se utilizado da Psicologia Cegnpgara demonstrar como as
pessoas has organizacbes percebem as diferenit@geisado ambiente, porque se lembram
de alguns fatos e se esquecem de outros e comampsata nas suas escolhas. Ou seja,
verificar se 0 ser humano consegue ser semprenedci®m suas decisdes, conforme
preconizado pela economia neoclassidanjo Economicyse pelas teorias de tomada de
decisbes, que tiveram suporte no conhecimentoig&tat ou se ele sofre influéncia de
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fatores e variaveis do ambiente no qual esta ohseigonforme preconizado por Simon
(1965), através da Teoria da Racionalidade Limif@ttamem Administrativo), e da Teoria
dos Prospectos (KAHNEMAN & TVERSKY, 1979). Contraeindo os principios basicos da
teoria da utilidade, a Teoria dos Prospectos ppé&sgue o julgamento do que é relevante e
essencial para basear o processo de tomada déalédisfluenciado pelos vieses cognitivos
provenientes das heuristicas, eféitoming e excesso de confianca.

Estudos em gestdo e financas, como o de Simon \E65Tversky and Kahneman
(1979), buscaram explicar e predizer como as orgaides e o ambiente podem afetar o
processo de tomada de decisGes do individuo e esteaealmente toma suas decisdes, bem
como de que forma o ser humano formula as suadhascde investimento diante de
situacbes de riscos. Neste contexto, estudar oegsoc de tomada de decisbes dos
profissionais da area contabil é relevante, ja gstas decisdes impactam diretamente as
demonstracdes contabeis apresentados pelas org@asze, consequentemente, a tomada de
decisfes dos usuarios internos e externos da iaf@oncontabil.

Este estudo teve como objetivo principal verifisarmaiores niveis de “aderéncia aos
principios contdbeis” e tempo de experiéncia na éoatabil refletem maior nivel de decisbes
conservadoras no reconhecimento de ativos. Dessa ftouscou-se resposta para a seguinte
guestdo: Em que extensdo maiores niveis de “adaréas principios contabeis” e tempo de
experiéncia na area contabil estdo associadosaHds conservadoras no reconhecimento de
ativos?

Como consequéncia da questdo levantada, o deseneote do trabalho foi
orientado pela hipétese de pesquisa de que maivess de “aderéncia aos principios
contabeis” e tempo de experiéncia na area contéfliitem maior nivel de decisdes
conservadoras no reconhecimento de ativos.

2. REVISAO DA LITERATURA E FUNDAMENTOS TEORICOS

Em se tratando de contabilidade, o conservadori&smigto como 0s atos em que 0S
contadores tendem a reconhecer as perdas, maste&gpar nenhum ganho (SCHROEDER,
CLARK, & CATHEY, 2005; DICKHAUT, 2009). Schroedet al (2005) e Chambers (1966)
ressaltam que as primeiras atencbes ao desenvabanua teoria da contabilidade nos
Estados Unidos tem sido atribuidas a Willian A.oRatjue expressou a visao que todas as
mudancas no valor dos ativos e passivos devenmredtidos nas demonstracdes financeiras
e que as mudancas devem ser mensuradas em basdgrde correntes, e John B. Canning,
gue sugeriu uma estrutura para a avaliacdo e nag@&ude ativos baseada em expectativas
futuras, tanto quanto um modelo para igualar rasa&tdespesas.

Ja Vance (1943, p. 4 as cited in BASU, 2005) afjrenpartir da observacéao histérica
do conservadorismo fiscal e dos efeitos de reguitagéo contabil, que o conservadorismo
surgiu da necessidade dos empresarios de ter umnmeedigdo de desempenho periddica, em
vez de tentar reduzir os impostos.

Segundo Antunes (2009), a literatura especialiZadaece trés conceituacdes de
conservadorismo contabil: a) maior verificabilidadeigida para se reconhecer receitas
(ganhos) do que despesas (perdas) na Demonstrac&esultado do Exercicio — DRE
(BASU, 1997; WATTS, 2003); b) postergar receitaangéecipar despesas (BLISS, 1924 as
cited in WATTS, 2003): o conservadorismo € definido comoadafjem temporal no
reconhecimento de receitas e despesas na DREbmjessuracdo do Patriménio Liquido —
PL no Balanco Patrimonial (WATTS, 2003).

Segundo ludicibus (2009, p. 63), a regnato ou mercado, o que for menapresenta
dois problemas: a) aplicacéo ilogica e extremadaatservadorismo: existe uma tendéncia
natural entre os contadores para apresentar seanpfermagao ou variante que apresentar
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menor ativo e lucro e/ou maior passivo e despdpasversdo do sentido da flutuacdo dos
precos: o que pode ser considerado conservadortuaidade poderda ndo ser mais
conservador no futuro.

Schroedeet al. (2005), por sua vez, criticaram o métodacdsto ou mercado, o que
seja menompor ndo resultar em um tratamento coerente destodditulos negociaveis. Para
estes autores, o reconhecimento de ganhos naaadii € tdo arbitrario quanto o néo
reconhecimento destes ganhos. Eles enfatizarara gunel na supracitada regra as perdas sao
tratadas de forma diferente dos ganhos, sem nenbxphaacao racional. O mesmo acontece
entre os investimentos de curto prazo e com osruglprazo. Estes autores pressupdem que
€ incoerente admitir que o valor de mercado aunmaaie que o custo e nao reconhecer que
nao aumenta mais que o mercado. Por fim ressalt@nesfe método pode levar a resultados
enganosos, Visto que, num primeiro momento ganBosrealizados sdo compensados com
perdas nao realizadas. Em um periodo subsequesteda uma garantia for vendida, ha um
desajuste, no reconhecimento dos ganhos e perdpsritalo em que realmente ocorreram,
causado pelo ndo reconhecimento de ganhos antedouenulados e pelo reconhecimento de
perdas.

As alteracbes no artigo 183 da Lei n° 6.404/76 ieAnam o critério do
conservadorismo em relacéo as aplicagfes destiaauzgociacdo ou disponiveis para venda.
Atualmente, as aplicacbes em instrumentos finamgeinclusive derivativos, e em direitos e
titulos de créditos, classificados no ativo ciratgaou no realizavel a longo prazo devem ser
avaliados pelo seu valor justo, quando se trataaplieacdes destinadas a negociacado ou
disponiveis para venda e pelo valor de custo désig§a ou valor de emissao, atualizado
conforme disposicfes legais ou contratuais, ajoséadvalor provavel de realizacdo, quando
este for inferior, no caso das demais aplicac@esdireitos e titulos de crédito.

Corroborando com a extincdo do conservadorismo,2668, a CVM, através da
instrucdo normativa 469 definiu que os elementdegmantes do ativo e do passivo
decorrentes de operagdes de longo prazo, ou demazo quando houver efeitos relevantes,
deverdo ser ajustados a valor presente com bastaxas de desconto que reflitam as
melhores avaliagbes atuais do mercado quanto @o dal dinheiro no tempo e 0s riscos
especificos do ativo e do passivo.

Segundo Coelho e Lima (2007), apesar de ser endbasagrincipios conservadores
(conservadorismo), como o principio do Custo Histdrcomo Base de Valor ou da
Prudéncia, quando da apuracéo de resultados,wueatnormativa da legislacdo contébil ja
continha algumas normas que contrariavam estesijpids como permissao de reavaliacédo
de ativos, o diferimento da apropriagdo de gaseomstalacdo, a antecipacao de ganhos a
partir da norma de avaliacdo de instrumentos fieans por ‘marcacdo a mercado’.

Pressupfe-se entdo que os profissionais que atai@mea contabil no Brasil tendem a
tomar decisGes conservadoras. Entretanto, Coelbimma (2007), ressaltam que o sentido
conservador das normas esta muito mais voltado g¢fataar ajustes nos fluxos de caixa
quanto ao confronto de receitas e despesas (RaradpRealizacdo de Receitas) e ndo o de
antecipar provaveis perdas futuras avaliadas ma&dés a partir de eventos atuais.

Em virtude da necessidade de fornecer informaces rgflitam a realidade, os
profissionais que atuam na &rea contabil, baseadaznvencdo do conservadorismo, tem
influenciado a tomada de decisGes dos gestoreet&mto, a selecdo do critério de evidéncia
como base de mensuracdo pode ser objeto de viésahe®u seja, o contador, apesar de
levar em consideracdo a convencdo do conservadprigsate ser influenciado por vieses
cognitivos na mensuracgéo dos fendbmenos econdmicos.

A verificacdo da existéncia da pratica de consemisigho contabil tem como marco a
pesquisa de Basu (1997), na qual o autor assoden@meno ao registro antecipado
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assimétrico de perdas econdmicas, detectando-seedahhecimento pela reversdo dos
componentes transitérios dos resultados negativipslee persisténcia dos sinais quando da
existéncia de resultados positivos (COELHO & LINE®Q7).

Utilizando-se esse modelo econométrico pode-seficari se a contabilidade
reconhece mais despesas quando o mercado acioeéeloe mas noticias (retorno negativo
das acbes). Ou seja, através desse modelo podptsr @ antecipagdo conservadora de
despesas por meio da relacdo entre as mas ngpeiesbidas pelo mercado acionario e
aquelas divulgadas pela contabilidade. Para atasge objetivo, o retorno negativo das acoes
e utilizado coma@roxy para as mas noticias de mercado e a relacao #esg0 negativo
simples é testada com o resultado contabil (ANTUNES9).

Através da equacdo abaixo, proposta por Basu (19#de-se medir o grau de
associagdo entre a informagéo contabil (retorndatinsimples) e a informacdo analisada
pelos investidores (retorno simples das acfes)s&€ja, investigar o conservadorismo ao
verificar se a contabilidade se associa mais rameeide & informacéo de mercado quando esta
€ ruim (retorno negativo das acdes).

LPA;/Pit1 = 0o + 1Rt + 02Di¢ + a3DitRit + &y

Onde:

* LPA;; = resultado contabil (Lucro/prejuizo) por acacedgpresa i no ano t;

* Pit1=preco da acdo da empresa i na época da divolgacdiabil referente ao ano
t-1,

* Ri; = o retorno da acao da empresa i a época da dpddgcontabil referente ao
ano t;

* Di; = uma variavedummyque assume valor 1 quando o retorno da acad éR
negativo e assume valor O quando o retorno singppessitivo;

* & = €rro;

* 0, 01, 02 €03 = parametros a serem estimados.

O parametroog ndo contém significado econdmico/tedrico. Ja oficieate o,
mensura a velocidade do reconhecimento do retarondenico pelo resultado contabil. Isto
€, valores maiores e mais significativos pagaindicam que a informacdo contabil das
empresas é transmitida em tempo habil, sendo qusirsal esperado é positivo. O coeficiente
ap, por sua vez, mensura a defasagem temporal eremphecimento contabil de boas e mas
noticias ja absorvidas pelo preco de mercguloxf para o nivel de conservadorismo). Ou
seja, o sinal esperado paraé negativo, ja que os valores mais significatiganaiores em
modulo parac, indicam maior a existéncia de conservadorismo amnt Por fim, o
coeficiente oz, que espera-se que tenha sinal positivo, mensuatarsidade dessa defasagem
temporal entre o reconhecimento de boas e mas iasotiproxy para o grau de
conservadorismo). Valores mais significativos e ares paraos indicam maior grau de
conservadorismo contabil.

Segundo Antunes (2009), outro tipo de analise paideita por meio da diferenca
entreos e oy, representando a diferenca de velocidade enteanhecimento de mas noticias
e das noticias em geral. Quanto maior os valores gssa diferenca, maior serd o grau de
conservadorismo.

Basu (2005) destaca que a principal diferenca entanservadorismo incondicional e
condicional é que o primeiro utiliza apenas a imfagcdo conhecida no inicio da vida do ativo,
e que o conservadorismo condicional utiliza, etgmo, revela, a informacdo em que é
recebido em periodos futuros. O autor afirma queprtabilizacdo de ativos financeiros
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utilizando a regra de custo ou mercado, o que fenan é um exemplo classico de
conservadorismo condicional.

Ja Gotti (2007 como citado em SANTOS, LIMA, LIMA, BREITAS, 2010) destaca
que o conservadorismo incondicional ou conservadwide balanco ocorre através da
contabilizacdo dos custos da maioria dos bensghteais o que causa reflexo na subavaliacédo
da razadoook-to-marketPor outro lado, o conservadorismo condicionatouservadorismo
do lucro € conceituado como a oportunidade asscaétte reconhecimento de ganhos e
perdas no lucro contabil.

Segundo Basu (1997, p. 4 as cited in BASU, 200%prservadorismo condicional é
caracterizado como a predisposicdo que os corsasiltém para exigir um maior grau de
verificacdo para o reconhecimento de boas notidasque para mas noticias nas
demonstracdes financeiras. Isto é, o lucro refistenas noticias com mais rapidez do que as
boas noticias. O autor destaca também que é congivebque as organizacdes encarem 0sS
dois tipos de conservadorismo como complementoscorssecucdo dos objetivos de
informacé&o. Para o tedrico existe a probabilidadge estes tipos de conservadorismo gerem
custos e beneficios diferenciados para as partgsieanfluencia a escolhe, por parte das
empresas, entre um ou outro tipo.

Por outro lado, Watts (2003 as cited in BASU, 20&%umenta que os dois tipos de
podem tornar a contratacdo mais eficiente, vis® $fi0 a ligacdo ou compromissos prévios
pelos agentes. Em contraste, Ball and Shivakun@@5@& as cited in BASU, 2005) defendem
que apenas o conservadorismo condicional pode naelhceficiéncia da contratacdo, devido
as novas informacdes que ele promove. De acordo oestes autores, O
conservadorismo incondicional apresenta grandeapitittade de diminuir esta eficiéncia,
uma vez que nao incorpora novas informacdes. Gy pspvavelmente o conservadorismo
incondicional € uma resposta a incentivos regutoiou fiscais, através do qual a
organizacdo busca minimizar os efeitos potencialenganitivos das politicas estatais.

Em virtude da natureza deste estudo, onde obsene-onservadorismo contébil
como caracteristica humana (DICKHAUT, 2009; DICKHRAWt al, 2010), foi necessario
realizar uma revisdo das teorias de tomada ded#sgigjue sdo de natureza normativa e
embasaram as pesquisas psicoldgicas sobre tomadiecdées e julgamentos de utilidade.
Estas teorias buscaram suporte no conhecimentbséstadesenvolvido por economistas e
filésofos, como Edwards (1954) e Coombs, Dawe awdrsky (1970), ja que o estudo
estatistico €, em geral, realizado para facilittwraada de decisées (BEKMAN & COSTA,
1980, p. 91). Portanto, apesar de entender quenlpgicamente, o julgamento do individuo
pode ser influenciado por fatores emocionais e ¢a®nestas teorias utilizam-se do
conhecimento algébrico, desenvolvendo algumas &mgigébricas. Considerando esse
modelo, as pesquisas sobre a tomada de decis@eargm os desvios que as pessoas fazem
do principio da racionalidade.

Dentre estas teorias, destacam-se: a) Teoria dmalbilidade Bayesiana: surgida a
partir de 1960, em oposicao a Estatistica Classidaprema de Bayes tem uma regra para
alterar a crenca na probabilidade (P) de uma répdtd) levando-se em consideracdes novas
evidéncias (E); b) Teorias de Regras Abstratas addRinio Proposicional: segundo estas
teorias, o ser humano raciocina utilizando um autojule regras abstratas, como a légica, que
podem ser aplicadas a qualquer area do conhecimBotoserem muito generalistas na
constituicdo de uma légica mental, estas regrasaatagnorando o contetdo das premissas,
manipulando este contetdo de forma sintatica (EYSKEN:. KEANE, 1994, p. 373); ¢)
Teorias de Regras Concretas: estas teorias, pagppst Wason (1966), consideram que 0s
individuos usam regras especificas e ndo de rggrass para formular o raciocinio l6gico; d)
Teoria de Modelos de Raciocinio Silogistico: estaia pressupde que o individuo raciocina
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ao construir uma representacdo ou um modelo daascdescritas pelas premissas. Ou seja, 0
individuo toma como base os significados das piamise o conhecimento geral para
formular uma conclusédo nova baseada no modelo.

Eysenck e Keane (1994, p. 374) ressaltaram quadgsigs teorias abstratas, que
enxergam os seres humanos como logicos por natueershecem que eles sdo suscetiveis a
apresentar falhas relacionadas ao raciocinio I6@issa suposi¢cdo tem como premissa que 0s
seres humanos sao dotados de um conjunto de essjabsieatos, parecidos com a légica, os
quais sao utilizados para resolver os problemaadalecinio dedutivo e sempre raciocinam de
forma racional exceto quando sofre influéncias. @ vez, estas influéncias sédo derivadas
da incompreensao das premissas ou das limitacGesma@ria humana.

Em contrapartida a estas teorias baseadas na ahdaie do individuo, surgiram as
seguintes teorias: a) Teoria da Racionalidade kit preconizada em 1957 por Simon
(1965), tendo como base a psicologia social, inzad o conceito do “homem
administrativo”, toma decisdes baseando-se em gegmapiricas simples, que nao
sobrecarregam sua capacidade de pensar. Ou sejeq @5 diversas variaveis do mundo real
e baseia-se apenas nas mais relevantes e essateiac®rdo com seu julgamento; b) Teoria
dos Prospectos: proposta por KanhemanTaraisky (1979), esta teoria ressalta que ha uma
tendéncia de que as pessoas sejam mais afetadagpedas do que pelos ganhos, o que foi
corroborado por Dickhaut (2009) e Dickhatital (2010). Isto denota que o ser humano tem
mais aversao ao risco do que ao ganho. Isto érpréér um ganho pequeno, porém sem
correr risco, do que ter um ganho maior com risea&@b alcancar este ganho. Por outro lado,
sao mais predispostos a correr mais risco quamda tgossibilidade de excluir a perda.

Em suma, de acordo com o conceito do “homem adiratii®”, 0 comportamento
humano nas organizacdes é, pelos menos em boa ipgeteionalmente racional, uma vez
que, para decidir, o ser humano contemporiza o0 muedl ao invés de maximizar as
varidveis ambientais. Nesta perspectiva, 0 compaméo nas organizacdes é orientado no
sentido de realizacdo de tarefas com eficiéndiaéis‘o modo correto de realizar uma tarefa”
(CHURCHMAN, 1972). Entretanto, mesmo sendo intemaimente racional, o
comportamento humano € limitado.

O individuo pode levar em conta taxas de base alzaeem seus julgamentos de
probabilidade, porém algumas vezes ignoram esgas,taonforme Tversky and Kahneman
(1974) evidenciaram em seus estudos. Os autorétardemonstraram que diversas vezes 0
individuo tende a adotar uma heuristica da displatade ao invés decidir em funcdo da
teoria da probabilidade. Pressupde-se entdo qyégasnentos de probabilidade podem ser
afetados por outros fatores, sendo que tais julgioaalependem do grau de facilidade de se
imaginar as diversas consequéncias possiveis. @y & uma maior probabilidade do
individuo recordar das coisas que encontra commfi@quéncia no passado (EYSENCK &
KEANE, 1994, p. 401).

Em um segundo ponto de vista, Eysenck e Keane (J89404) afirmam que essa
probabilidade de recordacdo também pode ser inflada pela temporariedade dos
acontecimentos ou objetos. Isto é, 0s acontecimeniabjetos que ocorreram recentemente
ou obteve um maior destaque podem ser temporartamesordados com maior facilidade.

Tversky and Kahneman (1974) também pesquisarane sobrfluéncia da heuristica
da representatividade. Segundo eles, este tipoeddstica € utilizado pelas pessoas que
fazem julgamentos da probabilidade de um objetevanto A pertenca a classe ou processo
B. Neste tipo de julgamento os esteredtipos sammi@sutilizados para embasar as respostas
com relagdo a probabilidade. Enfim, este tipo derikica utiliza-se da semelhanga de um
item pretendido com uma instancia representativantke classe ao realizar julgamentos sobre



a probabilidade de um objeto ou evento ser de guiocesso ou classe (EYSENCK &
KEANE, 1994, p. 406).

Eles identificaram que a decisdo dos individuoseaiiversas alternativas pode alterar
conforme o problema é apresentado (efgamning). O efeitoframing ocorre em funcédo da
forma como a pessoa que ira decidir, em condicAmabkyteza, percebe o problema e no
momento que faz sua avaliacdo das alternativasivedss Dessa forma, estes tedricos
identificaram duas etapas no processo de tomaddedisédo: a) analise do problema:
momento que o individuo, diante de um problemau@satiza e estrutura as possiveis
decisbes a serem tomadas; b) avaliacdo: mensussw$ados que poderdo ser obtidos para
cada uma das alternativas possiveis, sendo quéaague apresentar maior resultado tende a
ser a escolhida.

3. METODO
3.1 DELIMITA(;AO DO OBJETO DE ESTUDO

Nesse estudo, duas variaveis foram testadas qu@amsioa associacdo as decisdes
conservadoras de profissionais da area contabilte(apo de experiéncia; e (b) “nivel de
aderéncia aos principios contabeis”: variavel attunla validagcdo de uma escala onde os
individuos ressaltaram a relevancia dos principiositdbeis quanto a qualidade das
informacfes contabeis. As variaveis aparecem rmagat pelo conservadorismo
“vocacional” da profissdo contabil, de acordo comkbaut (2009), Dickhauet al (2010),
Basu (1997, 2005), visto que o processamento adrébrganhos e perdas acontece de forma
diferente (maior sensibilidade aos ganhos do qupe&das), o que aparece relacionado a
predisposicdo do contador em antecipar mais fanienas mas noticias (perdas) do que as
boas (ganhos).

Foram enviados via internet cerca de 402 quesimm@ara os individuos graduados
em Ciéncias Contabeis responderem. Entretanto,aapéh responderam. Dessa forma,
obteve-se uma taxa de resposta 11,19%

Os profissionais da area contabil foram submetadqeatro situacdes que envolveram
0 reconhecimento de ativos ao valor justo e suaabdizacdo. Apesar dos respondentes
serem graduados em Ciéncias Contabeis, em nenhasnaitdacdes, os individuos foram
posicionados como contadores. Assim, as decisGesdas foram acerca do nivel de
concordancia para com o reconhecimento dos ativppgrte dos gestores e contadores das
companhias, conforme apresentado na Figura 1.

Situacao 1:Suponha que vocé é o dono de uma imobiliaria ggeieu um terreno ha 10 anos por $

1.000.000,00. Estudos econdmicos apontam que ¢ermeaquela area tiveram uma valorizacdo de 70%

ao longo dos 10 anos. Mesmo sabendo que vocé depidi ndo vendera este terreno nos préximos 10

anos, o contador da sua empresa informou que o gaie devera ser evidenciado nos relatérios

contébeis é de $ 1.000.000,00. Qual a sua posgragalacao ao parecer do seu contador?
1 2 3 4 5 6 7

Discordototalmentef, [ [o [ [ [ [o Concordo totalmente

Situacdo 2: Em 2006, o clube de futebol que vocé dirige adguirs direitos federativos de um
promissor jogador por $ 500.000,00 quando o mesmdaatinha 14 anos de idade e jogava phas
categorias da divisdo de base. Apds quatro andspe vem recebendo diversas propostas, em torno de
$ 5.000.000,00, de clubes nacionais e internadgomeressados em comprar os direitos federativos
deste jogador. Mesmo decidindo por ndo vender adog o setor de contabilidade do seu clube
reconheceu em 2010 a valorizagdo dos direitos dédes sobre o jogador e contabilizou este ganho.
Qual a sua opinido com relacdo a essa decisdo?

1 2 3 4 5 6 7




Discordototalmentef 2 [2 (2 [ [ E2 [2 cConcordo totalmente

Situacéo 3:Ha dois anos, determinado empresario do ramo gecadquiriu um boi da raca nelore por
$ 1.000.000,00. Dentre as suas 500 cabecas de ggmoboi € 0 que mais tem se valorizado perante o
mercado pecudrio nacional. Ao longo de 2010, esfer@sario recebeu diversas propostas para vendé-
lo, que giram em torno de $ 13.000.000,00. O camtad fazenda decidiu reconhecer contabilmente
esta valorizacéo, apesar de todas as propostas s&le recusadas. Qual a sua opinido com relagéo a
essa decisdo?

1 2 3 4 5 6 7

Discordototalmentef 2 [2 (2 E2 [ E2 [2 Concordo totalmente

Situacdo 4: Uma empresa de desenvolvimento de software delseavom sistema de informacdes
gerenciais ha dois anos, avaliado em $ 3.000.008&€8sados os dois anos, este sistema é considerado
pelo meio empresarial e por especialistas da &ekesenvolvimento de software como o mais seguro e
dindmico. Por conta dessas qualidades, diversosoo@mtes tém feito propostas para a compra da
patente, que giram em torno de $ 90.000.000,00s#pdo presidente da referida organizacao ter
decidido ndo vender a patente, o contador da empiesdiu reconhecer essa valorizagcao no exercicio
de 2010. Qual a sua opinido com relacao a esssaéeci

1 2 3 4 5 6 7

Discordototalmentef, [ [o [ [ [ [o Concordo totalmente

Figura 1: Questbes sobre decisdes de avaliacdo de ativo
Fonte: Elaboracédo prépria

O nivel de concordancia com as decisdes apresenfadanedido através de uma
escalalLikert de sete pontos, mensuragcdo também utilizada peomsiructo “aderéncia aos
principios contabeis”. A “aderéncia aos principamtabeis” foi um constructo surgido a
partir de trés afirmativas (variaveis) inseridasimgirumento de coleta de dados. A primeira
afirmativa apontou os principios contabeis como immportante alicerce para subsidiar a
tomada de decisdo gerencial, enquanto a segundacagsa melhoria no desempenho
financeiro das empresas que adotam corretamentgrinsipios contabeis. A terceira
afirmativa ressaltou o beneficio superior aos @ustmculados a adocdo dos principios
contabeis.

3.2 VALIDACAO DE ESCALAS

As escalas utilizadas para a mensuracdo de vaiaeei estudos cientificos
académicos devem ser avaliadas quanto aos asmectiimmensionalidade, confiabilidade e
convergéncia. Desta forma, inicialmente foi caldol@ Coeficiente Alfa d€ronbach para
verificar o grau de confiabilidade da escala i@ Este coeficiente configura a média dos
coeficientes de todas as combinacdes possiveisndtsdes divididas e deve apresentar o
nivel de confiabilidade de, no minimo, 0,6 ou ®drtanto, este coeficiente mede o grau de
consisténcia entre as diversas medidas da vari@uelseja, identifica o grau em que a
variavel se encontra livre de erros aleatorios (RIABLACK, BABIN, ANDERSON, &
TATHAM, 2006).

Em seguida foi efetuado o calculo do coeficientecaleelacdgp de Spearmancujo
fornece subsidios para identificar se os itens mpeglem o constructo apresentam uma
correlacdo razoavelmente alta entre si. Isto édisecionam para um unico fator. Por
conseguinte, para atender os principios basicoa paandlise da dimensionalidade das
escalas, foi realizada a analise fatorial. Desta walculou-se indic&aiser-Meyer-Olkin
(KMO), o qual mede a adequacdo da analise fatarainostra. Para este indice ser aceito,
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deve ter valor superior a 0,7, sendo inaceitavsisvalores abaixo de 0,5. Por fim, foi
realizado o Teste de Esfericidade Rlrtlett, que trata-se de um indicador de que a analise
fatorial € apropriada, testando se 0s componentsmatriz de correlacdo estédo
correlacionados (HAIRt al, 2006).

4. RESULTADOS
4.1 VALIDANDO A ESCALA

Seguem as trés etapas utilizadas para a validagéeschla que deu origem ao
constructo/variavel “aderéncia aos principios doais:

Etapa 1. Andlise da Dimensionalidade: foi realizada atradésuso de Andlise
Fatorial, por meio da técnica de Analise de ComptasePrincipais e uso do indice KMO e
Teste de esfericidade Bartlett

Componentes principais.Os resultados desta analise, demonstrados na Tabela
indicam a existéncia de um Unico autovalor.

Tabela 1: Analise de componentes principais — Aprendizadmé#b de controladoria

Component Initial Eigenvalues Extraction Sums of Squared lingsl
Total| % of Variance Cumulative %| Total % of Variance Cumulative %
1 2,57 85,651 85,651 2,597 85,651 85,651
2 0,303 10,1 95,751
3 0,127 4,249 100

A existéncia de um unico autovalor (com valor sigsest um, conforme apresenta a
segunda coluna da Tabela 1) garante a unidimensiada da escala observada.

indice KMO e Teste de Esfericidade deBartlett. Como exposto acima, para ser
aceito, o indice KMO tem que ficar acima de 0, #hd® rejeitado se ficar abaixo de 0,5. O
resultado deste indice foi de 0,724, conforme expioa Tabela 1, sendo aceitavel. Ja o teste
de esfericidade dBartlett € utilizado para testar a hipétese nula de qu&ns na matriz de
correlagcdo ndo estdo correlacionados. Este tedieairse a analise fatorial da escala é
apropriada ou ndo. Segundo Heiral. (2006), para a escala ser considerada apropsada,
nivel de significancia deve ser baixo o suficigpaea rejeitar a hipotese nula, indicando que
existe uma forte correlagdo entre os itens. Dedacoom os dados da Tabela 1, a andlise
fatorial da escala poder ser considerada apropf@diaquadrado = 97,412 e Sig. = 0,000).

Etapa 2. Andlise da Confiabilidade: esta andlise foi real&zatravés do Coeficiente
Alfa de Cronbach Segundo Haiet al (2006), as escalas devem apresentar, no mini&do O,
para este coeficiente. Neste estudo, foi encon®gib4, conforme demonstrado na Tabela 2,
0 que confirma a confiabilidade da escala utilizada

Etapa 3 Convergéncia. Esta etapa foi realizada por maeiardlise do Coeficiente de
Spearmanconforme apresenta a Tabela 2.

Tabela 2: Resultados das correlagdes cruzadeSmsmarman- Aderéncia aos principios contabeis

Afirmativa 1 | Afirmativa 2| Afirmativa 3

Spearman's | Afirmativa | Correlation

rho 1 Coefficient 1 770(*) ,650(**)
Sig. (2-tailed) . 0 0
N 45 45 45




Afirmativa | Correlation

2 Coefficient 770(*) 1 731()
Sig. (2-tailed) 0 . 0
N 45 45 45

e | oty | ssoey | e |3
Sig. (2-tailed) 0 0 .
N 45 45 45

Nota. ** Correlation is significant at the 0.01 leveHgiled).

Portanto, nota-se que todos os testes de dimetidaxie confiabilidade e
convergéncia apresentaram coeficientes positivaigreficativos. Os resultados encontrados
nos coeficiente calculados indicam que a existee foorrelacdo positiva entre os itens da
escala, o que sugere a possibilidade do uso denéde para os itens da escala.

4.2 ANALISE DO NIVEL DE DECISOES FINANCEIRAS CONSERVADRAS

Inicialmente, observou-se a associacéo entre aéadi@ aos principios contabeis” e o
tempo de experiéncia na area contabil. Com issdficoel-se a independéncia entre essas
duas variaveis (Sig. = 0,905), o que permitiu dismandependente da associacdo destas ao
nivel de concordancia com as situacfes apresentadas

Ao nivel de significancia de 10%, percentual acpaoa pesquisas aplicadas da area
de ciéncias sociais, de acordo com Bausell e LOZP0observou-se a associacao entre a
“aderéncia aos principios contabeis” e a discordarmm o parecer do contador da primeira
situacao apresentada (Sig. = 0,095), conforme agheCom relacdo ao tempo de experiéncia
na area, esse nao apresentou associacao (Sig9%).0Nessa situacdo, a frequéncia das
respostas apresentou um nivel maior de ndo conmmed@1,1%) com a decisdo de manter o
ativo avaliado a custo historico.

Tabela 3: QuestBes sobre aderéncia aos principios contél@ee®ncordancia do contador

Frequency Percent Valid Cumulative

Percent Percent
Valid 1 17 37.8 37,8 37.8

2 5 11,1 11,1 48.0

> ! 2,2 2,2 51,1

4 5 11,1 11,1 62.2

> 4 8,9 8,9 711

° 3 6.7 6.7 778

! 10 22,2 22,2 100

Total 45 100 100

Na segunda situagéo, apresentada Tabela 4, nadsebdbservada a associacdo entre
a “aderéncia aos principios contabeis” e o recantesto do ativo pela contabilidade (Sig. =
0,120). O tempo de experiéncia na area também éde per associado a decisdo (Sig. =
0,411). Para a segunda situacao, a frequénciaedpsstas apresentou um nivel maior de
concordancia (60,0%) em reconhecer o ativo a \caonercado.

Tabela 4: Questbes sobre aderéncia aos principios contdlmeisconhecimento do ativo
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Frequency Percent Valid Cumulative

Percent Percent
Valid 1 2 8.9 59 =

2 8.9 8.9 17,8

3 5 11,1 11,1 28.9

4 5 11,1 11,1 20

> 6 13,3 13,3 533

6 3 6,7 6,7 60

! 18 40 40 100

Total 45 100 100

A terceira situacdo, apresentada na Tabela 5, pé@sentou associacdo entre a
“aderéncia aos principios contabeis” e o reconheasimdo ativo pela contabilidade (Sig. =
0,589). Ja o tempo de experiéncia na area, essasgociado a decisao (Sig. = 0,045). Para a
terceira situagdo, a frequéncia das respostas esgpoess um nivel maior de concordancia
(53,7%) em reconhecer o ativo a valor de mercado.

Tabela 5: Questdes sobre aderéncia aos principidélieis e o reconhecimento do ativo

Frequency Percent Valid Cumulative

Percent Percent
Valid 1 2 8.9 5.0 5

2 7 15,6 15,6 24 4

3 4 8,9 8,9 333

4 6 13,3 13,3 46,7

S 5 11,1 11,1 578

6 6 13,3 13,3 711

’ 13 28,9 28,9 100

Total 45 100 100

Na quarta situacdo, apresentada na Tabela 6, nd® g8 observada a associacao
entre a “aderéncia aos principios contabeis” econieecimento do ativo pela contabilidade
(Sig. = 0,185). Quanto ao tempo de experiénciarea, &sse foi associado a deciséo (Sig. =
0,023). Para a terceira situacdo, a frequénciarelg®ostas apresentou um nivel maior de
concordancia (60,0%) em reconhecer o ativo a \caonercado.

Tabela 6: Questbes sobre aderéncia aos principios contalmeisconhecimento do ativo

Frequency Percent Valid Cumulative
Percent Percent

Valid 1 7 8.9 59 =

2 6 13,3 13,3 222

3 2 4.4 4,4 26,7

4 6 13,3 13,3 20

S 8 17,8 17,8 57.8

° 4 8.9 8.9 66,7

! 15 33,3 33,3 100

Total 45 100 100
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Conforme apresentado na Tabela 7, 87,6% dos resptasd apresentaram indice
elevado de “aderéncia aos principios contabeis”’s€a, para estes individuos os principios
contdbeis sdo um importante alicerce para subsalismmada de decisdo gerencial. Os
respondentes que se enquadraram neste percemeditaan ainda que as empresas podem
melhorar seu desempenho financeiro com a adoc¢dopdosipios contabeis e que o0s
beneficios decorrentes da adocdo destes princigiosmpresa superam 0s seus custos de
implantacdo e acompanhamento. A Tabela 8, mosta 8#5% dos respondentes
apresentaram tempo de experiéncia na area contabdr ou igual a 10 anos.

Tabela 7: Frequéncia da variavel “aderéncia aos principiosatm®is”

Frequency Percent Valid Cumulative
Percent Percent

Valid 2,33 1 2,2 2,2 2,2
3,00 2 4.4 4.4 6,7
4,00 1 2,2 2,2 8,9
4,67 2 4.4 4.4 13,3
5,00 3 6,7 6,7 20,0
5,33 2 4.4 4.4 24,4
5,67 5 11,1 11,1 35,6
6,00 6 13,3 13,3 48,9
6,33 6 13,3 13,3 62,2
6,67 5 11,1 11,1 73,3
7,00 12 26,7 26,7 100,0
Total 45 100 100

Tabela 8: Frequéncia da variavel independente tempo de éméai profissional na area contabil

Frequency Percent Valid Cumulative
Percent Percent

Valid 0 7 59 5 T

! 1 2,2 2,2 111

2 9 20,0 20,0 311

3 2 4.4 4.4 35,6

4 3 6.7 6.7 42,2

> 8 17,8 17,8 60.0

6 4 8.9 8,9 68.9

! 4 8.9 8,9 77.8

10 3 6.7 6.7 84.4

12 2 4.4 4,4 88.9

il 1 2.2 2,2 91,1

20 1 2,2 2,2 93,3

2 1 2.2 2,2 95,6

2 1 2.2 2,2 97,8

30 1 2,2 2,2 100,0

Total 45 100,0 100,0

12



5. CONSIDERACOES FINAIS

Este estudo teve como objetivo verificar se um maiivel de “aderéncia aos
principios contabeis” e maior tempo de experiéncid@rea contabil refletem maior nivel de
decisdes conservadoras no reconhecimento de atl@m¥orme destacado na analise de
dados, a primeira situacdo apresentou maior freg@éme decisdo ndo conservadoras e
associagdo significativa apenas a “aderéncia dosipios contabeis”. A segunda situacéo
também apresentou maior frequéncia de decisdoar@evadoras, entretanto ndo houveram
associagfes significativas com as variaveis. Aetmac e quarta situacdes também
apresentaram maior frequéncia de decisbes nado rgadseas, porém apresentaram
associagoes significativas apenas com o tempojkriércia.

Dessa forma, na primeira situacdo ocorreu refutpedioial da hipotese de pesquisa
deste estudo, visto que encontrou-se associacauficitjva apenas a “aderéncia aos
principios contabeis”, no entanto ela teve alt®hdle decisdo ndo conservadora. Na segunda
situacdo, ndo se pode refutar a hipétese de pasqoiEs ndo houveram associacdes
significativas entre as decisdes e as variaveignpdouve maior frequéncia de decisdo nao
conservadoras. Nas duas ultimas situacfes, ndodeegeeitar a hipétese da pesquisa, uma
vez que, apesar de ocorreram associacoes signéisatom o tempo de experiéncia, menores
niveis desta variavel impactaram decisdes ndo oadkaras.

Em geral, os achados deste estudo contradizem doguservado na teoria, de
acordo com Dickhaut (2009), Dickhaet al (2010) e Basu (1997, 2005). Apesar do
comportamento do profissional da area contabildead reconhecimento da perda com mais
facilidade, o pouco tempo de experiéncia na aeeeeeente ado¢do das normas internacionais
de contabilidade podem ter influenciado nos redaladeste estudo, uma vez que, a maioria
dos individuos (84,5%) apresentam tempo de expaaiénenor ou igual a dez anos.

Apesar dos resultados encontrados sendo embasadogepquisa empirica, vale
ressaltar as limitacdes desse estudo, sobretu@mta@@o tamanho da amostra. Por conta
disso, ndo se pode afirmar que os resultados eadost se aplicam no dia-a-dia das
organizacdes. Neste sentido, para pesquisas futawggere-se ampliacdo da amostra e
aplicacdo do instrumento de coleta de dados ndersem profissionais da area contabil.
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